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INTRODUCCIÓN.
“Las cosas grandes surgen de pequeñas ideas”
La historia comienza cuando cinco amigas se unen para formar un objetivo crear una empresa
socialmente responsable. Lograr tener una iniciativa es difícil pero no imposible, ya que tienes
que pensar en todos los factores que la afecta.Lo primero fue pensar prácticamente en el ¿por
qué? crear algo y ¿para qué?; lo difícil es encontrar el verdadero significado de estas preguntas y
después de un sinfín de pensamientos vanos la respuesta estaba simplemente ante nuestros ojos,
las problemáticas sociales, estas pueden abrir una amplia gama de ideas para una empresa.
Analizamos miles de problemáticas pero no podíamos resolverlas todas, así que unimos nuestras
experiencias y lo resolvimos. Recientemente acababan de despedir al abuelo de una de nosotras
y se nos hizo injusto, que una persona de la tercera edad, sea despedida de una manera cruel
después de años de servicio y otra de nosotras habló de cómo era muy triste la discriminación de
este suceso y como la sociedad no hacía nada para resolverlo.Uno de los primeros cimientos ya
estaba listo, teníamos colaboradores, las personas de la tercera edad. Porque estas personas son
tan grandes como cualquiera y tienen una verdadera fuerza interior que solo necesitan una
oportunidad para demostrarla y nosotros se las daríamos. Ahora teníamos una base
colaboradores, pero en que íbamos a emplearlos, tenía que ser algo que sea rentable y que ellos
pudieran desenvolver bien. Yen un viaje al pueblo de Akil- Yucatán, donde reconocimos nuestro
lado con la naturaleza, percatamos que es una zona de un fuerte cultivar y nos dio tanta tristeza
ver como la naranja se desperdiciaba, se pudrían al no poderse vender, es una verdadera lástima.
Pero de esta experiencia surge la gran idea de crear una empresa que pueda emplear naranjas y
nuestra labor fue informarnos de todos los beneficios de la naranja, y como se encontraba este
factor
en
Quintana
Roo.
“Por lo que a nosotras respecta nada es imposible si se quiere lograr; los sueños si se hacen
realidad si realmente así lo desea tu corazón y tu espíritu.”
OBJETIVOS:
● A nuestra sociedad proporcionando trabajos a las personas de la tercera edad
● Dar jugo de calidad a menores precios para el bolsillo de nuestra sociedad
● Ser una empresa socialmente responsable actuando de manera responsable con el medio
ambiente creando con las cáscaras y bagazo composta y con las semillas, hacer un
invernadero, para posteriormente donar estas plantas a diferentes escuelas para crear en
los niños la conciencia ecológica y al mismo tiempo en jardín de su casa pudieran tener
un árbol de naranja que les permitiera hacer su propio jugo.
● Contribuir con los pequeños cambios en nuestra sociedad para que nuestro país, estado y
sobre todo nuestro municipio, de momento cinco o seis personas tenga una fuente de
ingresos
METODOLOGÍA: Nuestro proyecto lleva por nombre Horan Juice debido al congenio de ideas
que alcanzamos después de una planeación estratégica y de decidir el tipo del proyecto que
llevaríamos,llegamos a un acuerdo lo llamamos HORAN JUICE debido a que para nosotras la
HORA de tomar Jugos no debería de estar condicionado,y de ahí empezaron a surgir todas
nuestras ideas y desarrollamos el proyecto teniendo métodos y técnicas de trabajo y producción.
MARCO TEÓRICO.
Misión: Ser una empresa socialmente-responsable. Brindar apoyo a los citricultores de la región
y crear empleos para la sociedad vulnerable,
y lograr la satisfacción de nuestros clientes
ofreciendo mejores productos naturales, a un excelente precio, calidad y servicio.
Visión: Ser una empresa reconocida localmente por tener un excelente precio calidad y servicio
en nuestro producto, a mediano plazo convertirnos en favoritos del estado y posteriormente de la
República.
DESARROLLO: Nuestro proyecto se basa en la elaboración de jugos, manejando 1 jugo base y
5 combinaciones diferentes con variedad de frutas y sabores, con productos de calidad y a un
precio accesible, dando gusto tanto a niños como adultos y así al paladar más exigente.
Ofreceremos un servicio a la ciudad tanto en la ubicación de nuestra tienda como a domicilio.
RESULTADOS Y CONCLUSIONES: Este proyecto nos ha servido para aplicar la teoría de la
asignatura de administración
para saber la viabilidad de
nuestro producto, al igual para
monitorear a nuestros futuros clientes para saber qué es lo que ellos quieren,estarían dispuestos a
pagar y con cuánta frecuencia lo comprarían, entre otras características que ellos desean en un
producto como el que les ofrecemos.Realizamos una prueba de mercado,llevamos a probar tres
diferentes combinaciones de jugos (mango, kiwi, naranja),(zanahoria, naranja, piña), (toronja,
naranja, limón) y (piña, naranja, manzana) todas las combinaciones fueron exitosamente
aprobadas por el futuro cliente, los jugos que tuvieron mayor éxito fueron las combinaciones de
(mango, kiwi, naranja) y (zanahoria, naranja, piña), al igual hicimos dos presentaciones de
botellas en plástico y en vidrio y el resultado fue que la mayoría de las personas prefieren las
botellas de plástico porque son más livianas;las entrevistas y encuestas fueron por edades
diferentes para descubrir que es lo le parece el jugo a cada ámbito,a niños,adolescente,jóvenes y
personas mayores. Los niños se fueron por el jugo más dulce, el adolescente prefirió sabores más
frescos, las personas mayores preferían un sabor más fuerte, aunque los gustos se rompen en
géneros logramos identificar que es lo que el cliente prefiere por edades. El resultado fue
excelente y nos sirvió para darnos cuenta de qué decisiones debemos de tomar con respecto a
cómo vamos a producir de ahora en adelante, porque nuestra producción debe estar basada en la
necesidad y gusto del cliente para que podamos vender y volvernos una empresa exitosa.
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